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Programa de Entrenamiento 
Comercial para Generación 

de Demanda
(PECGD)

Un programa de 
entrenamiento con enfoque 

de operación en el cual 
tomamos a tu equipo 
comercial durante 5 

semanas para desarrollar 
con ellos un pipeline real  

alimentado con leads 
calificados.

¿A quién va dirigido?

1 .  E m p r e s a s  q u e  r e c u r r e n t e m e n t e  n o  
l o g r a n  l l e g a r  a  l a  c u o t a  d e f i n i d a .

2 .  V e n d e d o r e s  q u e  n o  l o g r a n  d e s p e r t a r  
i n t e r é s  e n  l o s  p r o s p e c t o s .

3 .  O f e r t a  c o m p l e j a  q u e  r e q u i e r e  
e n f o q u e  d e  v e n t a  c o n s u l t i v a .

4 .  V e n t a  d e  i n t a n g i b l e s .
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¿Con qué nos encontramos?

1 .  E q u i p o  e n f o c a d o  e n  d e s a r r o l l a r  
o p o r t u n i d a d e s ,  n o  e n  p r o p i c i a r l a s .

2 .  E l  d i s c u r s o  d e  a p e r t u r a  f u e  
d e s a r r o l l a d o  a l r e d e d o r  d e l  p r o d u c t o .
3 .  N o  s o n  c o n s i s t e n t e s  i n i c i a n d o  
c o n v e r s a c i o n e s  d e  n e g o c i o .

4 .  O p o r t u n i d a d e s  i n s u f i c i e n t e s .

Desarrollamos PECGD con 5 objetivos

1 .  B a l a n c e a r  e l  c o n o c i m i e n t o .

2 .  L o g r a r  o r d e n  y  e s t r u c t u r a .

3 .  E n f o q u e  o p e r a t i v o .

4 .  D i s c i p l i n a  d e  g e s t i ó n .

5 .  P i p e l i n e  r e a l .

q Manual  de  Referenc ia
q Cuaderno de t raba jo  para  l a  

fase  de  acompañamiento
q Ki t  de  formatos  en  vers ión  

fuente  para  impres ión
q Fac i l i t ac ión  del  curso- ta l l er  de  

Generac ión  de Demanda
q 3 ses iones  de  acompañamiento  

func iona l

EL PROGRAMA INCLUYE
q 1 ses ión  de acompañamiento  operat i vo
q Tablero  de  ac t i v idades  del  programa 

( t re l lo . com)
q Canal  pr i vado de s lack . com para  

sopor te  y  ayuda
q His tor i a  Documenta l  del  programa 

(dropbox . com o  MS TEAMS)
q Grabac ión  de cada  ses ión  del  programa 

para  su  pos ter ior  consul ta

Aprendes a comunicar tu 
oferta, ahora desde la 
perspectiva del valor y 

beneficios que generas al 
cliente y a su negocio.

1. REAPRENDER LA 
OFERTA

Aprendes a desarrollar 
mensajes de apertura de 

valor, para que los 
prospectos encuentren 
una razón convincente 

para recibirte.

2. INTEGRAR MENSAJES
DE APERTURA

Aprendes a programar 
”toques” de apertura 
utilizando medios de 

comunicación pasivos y 
agresivos para despertar 
el interés del prospecto.

3. PROGRAMAR LOS
INTENTOS
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